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ข้าวดัง  ช็อคโกบอล

ต้นทุนและราคาขาย/1สูตร

RPG.37

1.ข้าวดังนํามาจากโรงครัว
2.ดาร์กช็อคโกเเลต 1.4 กก. 280บาท
3.โกโก้ 175 กรัม 33.25 บาท
4.นมข้นหวาน 350 กรัม 44.8 บาท
กล่องใส่ขนม 30 ใบ 69 บาท

รวมเป็นเงินท้ัง 427.05 บาท

ราคาต้นทุนและวตัถดุบิราคาต้นทุนและวตัถดุบิ

ทดลองจําหน่าย 30 กล่อง 
ขายได้ 600 บาท 
กําไร 172.95 บาท

กําไร-ขาดทุน

ราคาท่ีจําหน่าย 20 บาทราคาท่ีจําหน่าย 20 บาท

ช็อคโกบอล ลูกละ5×30

600-427=172.95

ช่องทางการตลาด

-ร้านสหกรณ์โรงเรียน
-ร้านกาแฟโรงเรียน
-ร้านขายของชํา
-ช่องทางออนไลน์
-OTOP

ทําไมจึงเป็นทีมท่ีดีท่ีสุดทําไมจึงเป็นทีมท่ีดีท่ีสุด
Team workTeam work

เพ่ือเพ่ิมมุลค่าให้กับข้าวดัง
มีความมุ่งม่ัน ต้ังใจ ในการผลิตสินค้า
ใส่ใจรายละเอียดในการผลิตสินค้า 

ให้มีคุณภาพ

โรงเรียนราชประชานุเคราะห์ ๓๗ จังหวัดกระบ่ี

เป้าหมายท่ีจะดําเนินการต่อไปเป้าหมายท่ีจะดําเนินการต่อไป
Future plansFuture plans

1.มีการจดทะเบียนและขอเลข อย.

3.วิเคราะห์คุณค่าทางโภชนาการ
และจัดทําฉลากโภชนาการ

คณะผู้จัดทํา
นางสาว ธนาภรณ์ พิรัตน์
นางสาว ธิดารัตน์  คล้ายสุวรรณ
นางสาว วรรณา  จุลางกูร

ครูที่ปรึกษา
คุณครู สุชิตา  ปานทุ่ม
คุณครู อรทิกา  ไทยป๊อก



เลือกเรา

จุดเด่นของผลิตภํณฑ์จุดเด่นของผลิตภํณฑ์

-ทุกเพศ ทุกวัย
-เด็ก วัยรุ่น ผู้ใหญ่
  และสําหรับคนท่ีชอบรับประทาน
ช็อคโก้บอล

-มีกล่ินหอมและสัมผัสเฉพาะตัว
-ไม่ใช้วัตถุกันเสีย
-ราคาย่อมเยาจับต้องได้
-ทานง่าย รสชาติถูกปาก

Pain point Pain point 

ช็อคโก้บอลท่ัวไป...? ปัญหาของกลุ่มลูกค้า

กลุ่มลูกค้า

solve problemsolve problem

Process...Process...CustomerCustomer
สิ่งที่เราให้ความสําคัญที่สุดคือ

กระบวนการผลิตกระบวนการผลิต

-ใช้ขนมปังเป็นวัตถุดิบหลัก
-ขนมขบเค้ียวท่ีรับประทานง่าย และปลอดภัย
-เน้ือสัมผัสหนึบ ติดฟัน
-ราคาสูง หารับประทานยาก

-ขยายช่องทางในการจําหน่าย
-ออกแบบบรรจุภัณฑ์ รักษ์โลก ทันสมัย
ดึงดูดลูกค้า


